:Sabias qué?

Para Mary Kay todo esto significaba mucho mas que solo cosméti-

cos. jEsto busca enriquecer la vida de las mujeres!

(Marca aquellas que a ti parezcan o las que a ti te parezcan que las muje-
res estan buscando en la carrera perfecta)

Por qué algunas mujeres estan escogiendo la carrera en Mary Kay:

efectivo, valijas, televisiones, etc.

tos pagados!

© N

finanzas?

para toda ocasién a precio de costo.

6. Oportunidades para Avanzar: jNo existen los limites para ir avanzando! ¢Te
parece importante tener la posibilidad de avanzar a tu propio ritmo?

Circulo Positivo de Influencias: ¢ Te gustaria poder contar con un sistema de apoyo que fomente tu éxito?

Ventajas: Cuando tu eres el jefe, puedes asegurar tu seguridad financiera. ¢ Te gustaria poder tener mayor control sobre tus

1. Flexibilidad: ¢Te gustaria poder acomodar tu horario de trabajo al de tu familia? Escoge cuando quieres trabajar.

2. Mejoramiento Personal: De acuerdo con la filosofia de Mary Kay Dios es primero, en segundo lugar la Familia y en tercer
lugar la carrera. ¢ Te gustaria asociarte con personas que te permitan el aumento de la confianza en ti misma y tu autoestima?

3. Dinero: Potencial ilimitado de ganancias ¢ Alguna vez deseaste escribir tu misma tu cheque de pago?

4. Reconocimiento y Premios: ¢ Es para ti importante ser reconocida por un trabajo bien hecho? Gana joyeria, viajes, dinero en

5. Ganar el uso del Auto de Carrera:¢ Cuanto dinero gastas mensualmente en los pagos de tu auto y el seguro? ¢ El ahorrar
ese monto todos los meses te ayudaria en tus planes financieros? jEscoge el esti-

SR
lo en el que quieres dar una vuelta: Chevy Malibu, o Toyota Camry, o Chevy Equi- @ H .
nox o Un Cadillac Rosado CTS o DTS con una parte del seguro y de los impues-

,_E.Mﬂ

9. Deducciones en los Impuestos: ¢ Te gustaria recibir un cheque de la devolucién de tus impuestos ain mayor ? El uso de tu
casa como parte de tu negocio puede aumentar tus deducciones, las millas, los viajes de negocios, etc.
10. Descuento de Consultora: Imaginate todos los productos que podras obtener a precio de costo a lo largo del afio. Regalos

una compensacion economica.
+ Satisfaccién garantizada de nuestras clientas al 100%

productos en el inventario

€en comisiones.

+90% de garantia de poder volver a comprar y encontrar los

Hechos acerca de Mary Kay: (Marca los 2 hechos que mas te impresionen)
+ Desde el inicio del Programa de los Autos de Carrera en 1969,mas
de 120,000 miembros independientes de la fuerza de ventas han
calificado o re-calificado para el uso del auto de Carrera o recibido

Las Recompenzas
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+Mas de 200 Directoras Nacionales de Ventas Independientes en los Estados Unidos han ganado mas de $1 millén

;Cémo hacemos dinero en Mary
Kay?

" 1.Ventas—50% de ganancia en produc-
tos de consumo —en las caras, en las
ventas sobre la marcha, compras en

. linea, en papel, en los Shows

‘ 2. Elaboracién de equipo - 4% - 13%
comisiones + bonos + auto de carrera

: 3.Direccién—13% en unidad + 26% en
reclutas personales + las comisiones por
las descendientes, los bonos, la joyeria,
los premios, el Cadillac, viajes por el
mundo.

; 4.Directora nacional de Ventas— jEl
cielo es el limite!

iiComenzando!!
1.Completa un acuerdo

2.Para obtener tu Kit de
Inicio con todo lo que
necesitas para iniciar tu
negocio y con productos
de tamafio completo,.
Envia $100 mas los
respectivos impuestos y
el cargo de envio. (El kit
esta valorizado en $323)

3.Comienza tu Entrena-
miento

4 .Empieza a hacer dinero
en pocas semanas.

iCUENTAME ACERCA DE TI!

Yo soy una persona que me oriento hacia ...

los resultados

las personas la familia los detalles

Nombre:

Consultora / Directora:

Direccion:

Teléfono de casa:

Ciudad / Estado / Zip:

Celular:

Email Address:

Teléfono del Trabalo (;esta de acuerdo en recibir llama-

Ocupacion;

Edad: 18 -25 26—40  41-55 55+

En la escala del 1-4 ;,Coémo calificarias la oportunidad MK?
¢Como calificarias tu interés en la oportunidad Mary Kay?
3 4

Lo estoy pensando.— 1 2 - Empecemos

¢Estarias interesada en...? (marca las que te interesan...)
____Ahorro de $400—$500 al afio en cosméticos y regalos

3 -5 hrs.x sem / xtra cash ___10-hrs. X sem /part time
__20—30 hrs. X sem. / en reemplazo a mi full time

___ Directora




