Mis metas para el
2009 - 2010 con Mary Kay

\Voy a realizar una para ...

Nivel en la Carrera Miembros Activos
del Equipo
Para el 1° de Agosto Consultora Senior 1-2
. Estrella en la formacion de
Para el 1° de Septiembre equipo 3.4
Para el 1° de Octubre Lider de Equipo 5-7
Futura Directora de ventas 8+
Para el 1° de Noviembre Directora en Calificacion* 10 + para el 1° del mes
Para el 1° de Diciembre Directora de Ventas Conseguir 24 miembros
de unidad en 1- 4 meses con
Para el 1° de Enero S
Grandes ganadoras 14 miembros activos del
Chevy Malibu equipo $20,000 en
o ’ produccién de equipo
Para el 1° de Marzo enl-4 meses
Para el 1° de Julio : : - :
* Los miembros del equipo estan activos en el mes en que
procesaron una orden por $200 + la venta al por mayor y
permanecen activos los siguientes dos meses.
Otras metas: Corte de las Reinas de
°
« Cantidad Mensual de citas para vender % : m
o Meta mensual de ventas $ $36,000 en Produccion de Ventas del 1°
« Meta mensual de ventas al por mayor $ de Julio al 30 de Junio del 2010
« Meta trimestral de ventas al por mayor
i 3 o
16 de Jun. —15 de Set.  La zafiro $1,800 Corte de Ias Relnas
16 de Set.—15 de Dic. ~ Rubi $2,400 5
16 de Dic.— 15 de Mar. $ I
Eemeralda $3.600 del Compartir
16 de Mar. —15 Jun. $ ,
. Citas Mensuales para 1 Por lo menos 24 nuevos miembros de
2 . 3 equipo calificados * del 1° de Julio al 30
la creacion de equipos : de Junio del 2010
o Cantidad de Nuevos Miembros de Equi- § € Junio de
po por mes . :
. _ * un Nuevo miembro de equipo de personal es aquella
e Metas para las Medallas: (OI’O—5, pla‘ $ -} que ordena un minimo de $600 en ventas al por mayor
ta=4, bronce=3) de la seccion 1y tiene un acuerdo como Consultora de
« Clientas inscritas cada trimestre (PCP) 5 Belleza Independiente; las ordenes deben ser recibidas
‘ly admitidas por la Compafiia durante el tiempo del con-
curso. Esto significa que si ellas ordenan $200 en 3
diferentes meses jentonces estan calificadas!




